
　 

「モニター募集コピー メッセージ（テンプレート）」 
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＜タイトル：件名＞ 
 
 
 
 
 
＜キャッチコピー＞ 
 
 
アナタは、個別相談での成約率に満足してますか？ 
個別相談の成約率を【〜〜％以上】にする方法を全てお伝えします！ 
　　 
＜自己紹介＞　 
 
 
こんにちは！ 
「（誰に）〜〜（何を）〜〜提供している」、「名前〜〜の〜〜」です。 
　 
  
 
今回、Zoomで開催する 
「無料」勉強会のお知らせをさせていただきます。 
　 
　 
 
私自身は、これまで 
〜〜年間で〜〜名以上の方のお悩みをカウンセリングで解決してきました。 
　 
カウンセリング経験の中で、「どのような順番で」「どんな言葉を」話していけば、クライアン

トの心の状態が”瞬間的”に変わるのか、その仕組みを解明することができました。 
　 
その結果、僕個人の実績としては、単価〜〜万円や〜〜万円のサービスでも、個別対応でお話を

すれば成約率〜〜％以上という結果をだせるようになりました。 
　 
　 
　 
実は、この成約率を高める方法は、誰にでも使うことができます！ 
　 



　 
　 
僕が開発した​「◎◎◎◎」​と呼んでいる、心理学に基づいて開発したクロージングのテンプレー

トに当てはめて話を進めていくだけで 
　 
自然とお客様がサービスを欲しくなる”心理状態”になるように設計されています。 
　 
　 
 
＜内容の説明＞ 
　 
 
「◎◎◎◎」​とは？一言で言うと 
　〜〜　〜〜のことです。 
　　 
 
「◎◎◎◎」を活用すれば 
 
アナタは、どうやって話せば商品が売れるのだろう？と悩む必要がなく、 
テンプレート通りに話をすれば成約率が自然と上がっていきます！ 
　 
　 
そして、成約がとれるたびに、今まで以上に商品に対しても、 
自分に対しても”自信”がもてるようになります(^ ^) 
 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
このZoom(無料）勉強会がオススメの方！ 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
・ 
・ 
・ 
・ 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
このZoom(無料）勉強会で得られるメリットは！ 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
 
・ 
・ 
・ 
・ 
 
 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 



このZoom(無料）勉強会の内容は？ 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
・ 
・ 
・ 
・ 
 
　 
━━━━━━━━━━━━━━━━ 
 
　 
実際に 
　 
　 
過去に​「◎◎◎◎」​をお伝えした生徒さんは 
全員の成約率が飛躍的に上がりました​⤴ ⤴  
　 
（全員の平均成約率が約〜〜％になります） 
　 
　 
　 
成約率は「心理学」で決まります！ 
　 
今回、この​「◎◎◎◎」​の無料勉強会をZOOMで開催したいと思います。 
 
 
＜具体的な申し込み方法 CTA＞　 
 
 
　 
お申し込みは今すぐ！こちらから！ 
 
無料勉強会のお申込フォーム 
　↓ 
「Zoom会場のURL」を貼り付け 
  
 
　 
　 
＜お客様の声＞ 
　 
【過去に実践されたお客様の声】 
　 
▼女性起業コンサルタント　〜〜さん 
　 
私が伝えたい想いも自分の中で「ストン」と理解することができ「もっと多くの女性を幸せにで

きる」という確信に変わりました。 
　 



その結果、自然とサービスが売れるようになり 
翌月には売上１００万円を超えることができました。 
　 

 
　 
ご興味のある方は、ぜひ一度​「◎◎◎◎」​を 
体験してみてください(^_−)−☆ 
 
▼恋愛アドバイザー　〜〜さん 
　 
たった数時間でお客様自身がワクワクしたり 
もっと教えてほしいと自然になる 
魔法の会話術を習得することができました。 
　 
そして、この講座を修了後に 
さっそく本命商品の契約をすることができました！！ 
　 
　 
　 
　 
今回の勉強会に参加された全ての方の 
成約率を飛躍的にあげるサポートを 
させていただきます！ 
 
 
　 
　 
　 
＜勉強会開催の案内文＞（具体的に日時、参加方法を明記） 
　 
「個別相談の成約率を〜〜％以上にする 
　「◎◎◎◎」​無料勉強会」 
　 
【開催日時】 
  
※開催日時を記入 
  
↓ 
〇９月２９日（土）１３時〜 
〇９月３０日（日）２０時〜 
〇１０月２日（火）１４時〜 
〇１０月３日（水）２０時〜 
　 
※​勉強会の時間は​【〜〜分】​を予定しています。 
　 
　 
【開催場所】zoom会場（内） 
　 



　 
【定員】各回〜〜名まで 
　 
　 
【お申込はこちら】 
「Zoom会場のURL」を貼り付け 
 
　 
　 
　 
最後までお読みいただき、本当にありがとうございます！ 
  
 


